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德国卫星器材批发商DOEBIS 

正在拓展中的DOEBIS

执行经理赖•韦金正坐
在他的办公桌前。他用他
强壮的臂膀推进公司不
断前进。

就在整整三年前，《国际卫星电视》刊登了一则关于一家德国卫星器材批

发商DOEBIS的报道。我们认为现在是向DOEBIS询问他们是如何经受住经

济危机的考验的好时候了。然而我们却收到了一个让我们吃惊不已的答

案：“我们现在正在拓展中。” DOEBIS的执行经理赖•韦金这样说道。该

公司增经在2008年的经济危机中缩减了其规模，而这一次，他们选择了另

外的一个战略：他们使用这个机会来对他们的销售力量进行投资和主要

的拓展。
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设在明德斯巴赫工业园的DOEBIS
总部的入口，距离法兰克福公路并
不远。



■

■

TELE-satellite World	  www.TELE-satellite.com/...

Arabic	 	 العربية www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/ara/doebis.pdf
Indonesian	 Indonesia 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/bid/doebis.pdf
Bulgarian	 Български 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/bul/doebis.pdf
Czech	 Česky 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/ces/doebis.pdf
German	 Deutsch 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/deu/doebis.pdf
English	 English 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/eng/doebis.pdf
Spanish	 Español 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/esp/doebis.pdf
Farsi	 	 فارسي www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/far/doebis.pdf
French	 Français 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/fra/doebis.pdf
Hebrew	 	 עברית www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/heb/doebis.pdf
Hungarian	 Magyar 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/mag/doebis.pdf
Mandarin	 中文	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/man/doebis.pdf
Dutch	 Nederlands 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/ned/doebis.pdf
Polish	 Polski	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/pol/doebis.pdf
Portuguese	 Português	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/por/doebis.pdf
Romanian	 Română 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/rom/doebis.pdf
Russian	 Русский 	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/rus/doebis.pdf
Turkish	 Türkçe	 www.TELE-satellite.com/TELE-satellite-1011/tur/doebis.pdf

Available online starting from 1 October 2010

Download this report in other languages from the Internet:

5656 TELE-satellite —  Global Digital TV Magazine   —   10-11/2010   —   www.TELE-satellite.comTELE-satellite —  Global Digital TV Magazine   —   10-11/2010   —   www.TELE-satellite.com

重点客户经理沃尔夫冈•
普弗劳姆经常和他的客户
以及他的销售团队成员通
电话。

克劳斯•拉斯比萨姆是客户技术服务经历。他正在这里
向我们演示DOEBIS的JAEGER接收机产品系列中的高清晰
度电视接收机HDCI 2010，这款接收机也是DOEBIS希望
凭借其增长销售额的接收机之一。

沃尔夫冈•普弗劳姆从2009年底就一直

担任这家公司的重点客户经理。他从一开

始就对卫星工业非常熟悉。他回忆道：“

我的第一个接收机是MASPRO。”那是1998

年，从那个时候开始，他就在卫星工业领

域中从事着不同的工作。他在DOEBIS的职

务是扩大重点客户的销售团队：“到现在

为止，我们的销售团队已经拥有10名雇员

来料理每天数量庞大的客户需求”，沃尔

夫冈•普弗劳姆告诉了我们他目前的工作

性质。销售团队的这个变化已经产生了成

效：“我们期待在2010年看到我们的销售

能够增长25%”，赖•韦金看了一眼销售图

标后解释道，“并且在2011年，我们正在

寻求额外10%的增长。”
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这些可都是非常优秀的销售业绩，

沃尔夫冈•普弗劳姆为我们解释了其中

的原因：“我们增加了两个非常强大的

品牌名称到我们的产品类目上：面向高

端市场的TOPFIELD和面向中端市场的

STRONG。”DOEBIS很快就让他们的客户

知道了这两个新的名字，从而实现了非

常不错的销售业绩。然而，DOEBIS并不直

接向最终客户销售其产品，那么，谁才是

DOEBIS的客户呢？

“DOEBIS的客户经常是专业安装人

员”，沃尔夫冈•普弗劳姆告诉我们。重

点客户销售团队的最新行动就是扩展了

其本地和国际的包括传统邮购目录在内

的销售和在线销售。这些客户的高要求

同样也引起了他们的注意。

赖•韦金让我们看了一眼他们的销售

布局：“我们的销售中75%在德语国家，

而另外25%销往国外。”这些百分比和三

年前关于DOEBIS的报道（《国际卫星电

视》杂志2007年10-11期）中的情况是一

样的。和三年前的数字相比，我们注意

到了一些另外的东西：“产品的分布基

本上一致”，赖•韦金说，“70%是接收

机，10%LNB和5%的信号分析仪。”

就长期而言，DOEBIS期待能够拉动接

收机的数目，特别是便宜的标准清晰度

接收机。“处于这个原因，DOEBIS正在寻

求新的市场。我们正在提升我们的质量

和研发更新的技术”，赖•韦金在解释他

们的多元化战略时这样说道。而至于高

清晰度接收机，赖•韦金给了我们一个小

小的惊喜：“我们已经开发了我们自己的

接收机品牌！”

DOEBIS最近开始销售他们自己的

JAEGER品牌接收机系列产品。这个系列

产品是众多客户建议的结果。“JAEGER 

HDCI 2010是一款可以接收MPEG4的

DVB-S2接收机”，赖•韦金解释道，“另一

个型号是JAEGER HD+ 2011。”这两款接

收机均已上市；第三款型号将在这期杂

DOEBIS的大仓库的图景。这家公司的地
理位置剧中，可以在相同的时间内将产
品递送到德国北部和德国南部的客户手
中，当然也包括所有其他的邻国。
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志上发布；这款高清晰度电视接收机的

型号是JAEGER HD+ 2011 CI+。

《国际卫星电视》杂志正在计划为这

款型号做一个测试报告并在接下来出版

的杂志中发布。“我们的JAEGER型号是‘

德国组装’的”，赖•韦金说。重点客户经

理沃尔夫冈•普弗劳姆接着说道，“我们

期待在2010年JAEGER机顶盒的销售将占

据大约5%；2011年我们计划增长到10%。

我们在这个产品系列上的中期目标是使

JAEGER系列产品增长到DOEBIS接收机销

售份额的20%”。

因为我们正在讨论接收机的主题，

所以我们想知道DOEBIS接收机能够接

收的信号类型。赖•韦金已经给出了答

案：“2010年65%的接收机都配备了卫星

调谐器，10%配备了地面电视调谐器，而

另外25%配备了有线电视调谐器。在2011

年，我们期待配备有线电视调谐器的接

收机增长到30%，而将地面电视接收机降

到8%，并且卫星接收机讲到62%。”

DOEBIS的经理们正在盘算着2012年：“

最后的模拟电视转发器将被关闭，数百

万的观众将被强制升级到数字电视接收

机上”，赖•韦金说，“道那个事后，我们

的仓库中将塞满数字接收机。”

如果您看一下DOEBIS的产品布局，您

就会看到他们的高质量的产品都是来自

于业内的大牌生产商的。我们并不器官

DOEBIS将在之后提供光缆LNB。“我们已

经有5%的经销商客户只采用光纤LNB了”

，赖•韦金说到，“2011年我们希望这个数

字增长到10%。”可能仍然还是需要一些

时间，但是只销售光缆LNB的时代终将到

来。“这些LNB可能会贵一些，但是将其

用在工程上会好很多。”，赖•韦金确认了

这一点。

《国际卫星电视》杂志明确同意这一

看法。通常，先驱者会创造出来一条小

路，之后便是大多数人沿着相同的途径

来跟从。

DOEBIS绝对是这样的先驱者。他们看

到了这些新的机遇并且扑向这些机遇。

DOEBIS至今已经渡过了22个春秋了，在

这段时间它经历了卫星工业的高潮和低

谷，并且一直设法持续成长。这就是成功

的楷模。

DOEBIS出品的新款接收机：

带有CI接口和USB接口的JAEGER HDCI 2010 HDTV DVB-S2接收机

JAEGER HD+ 2011 HDTV DVB-S2接收机


