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最后，赵思奎副总向指给我们看了在

现有生产厂房另外一侧的建筑工地。“

这就是我们新的生产厂房将要坐落的地

点。我们还将使用新的生产厂房来进行

天线和LNB产品的生产。”

这句话让我们眼前一亮。博尚未来的

发展规划将是如何的？“博尚持有了中

国政府颁发的有限的几张国内销售卫星

天线和LNB产品的许可证之一。实际上，

博尚还是一家中国卫星直播系统的官方

生产商，我们认识到这将是一个非常大

的商机，我们也将提供碟形卫星天线和

LNB产品。”在中国，这里有无数的碟型

天线和LNB制造商，他们中的大多数只

有生产出口产品的许可证，严格讲，他们

是不能在中国国内市场销售他们的产品

的。

看来博尚在许多地方都有朋友，而不

仅仅是政府官员们。赵思奎微笑着向

博尚的生产厂房占地17,000平方米，前面立着的这些碟型天线明明白白地告诉我

们了这里正在干什么。

站在展示墙前面的是博尚副总裁赵思奎，这里陈列着公司制造的一些产品。
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我们介绍公司饶有趣味的背景信息：“

我们是在非洲国家中推动地面电视数

字化集团中的供应商之一。”这就是发

生在此时此刻的事情！“我们已经准备

好将内置CONAX系统和机卡对应功能的

MPEG-4 DVB-T接收机运往尼日利亚、肯

尼亚、布隆迪］中非共和国、卢旺达和乌

干达。”这非常令人吃惊——我们从未

想到过博尚居然还是推动非洲地面电视

数字化的公司之一！

我们更加好奇了。博尚是通过什么样

的产品来创造如此的营业额？赵思奎在

他的笔记本电脑上调出了一些表格并

向我们解释到“2009年大约50%的销售

额是DVB-S接收机创造的，40%归功于

DVB-T接收机，余下的10%是DVB-C产品

创造的。然而到了2010年，这种情况就

有些不同了，我们生产份额的40%仍然

是DVB-S产品，35%为DVB-T产品，15%为

DVB-C产品。使用DVB-S2技术的高清晰

度电视接收机将会增长到10%。”

哪些地区是博尚产品的主要市场

面积达40,000平方米的新厂房的施工工地。

生产大厅内RoHS组装线一瞥（无铅是产品出口到例

如欧洲市场的要求之一）。

员工们正在为DVB-T接收机准备调谐器组件。

呢？“30%的产品销往欧洲和中东地

区，”赵思奎继续说道，“15%销往东

南亚地区和非洲，而其余10%出口到南

美。”然而，即使博尚的设备可以在世界

上几乎所有地方找到，而博尚的名字也

决不会出现在所有这些国家。赵思奎向

我们解释到其中的缘故。“我们扮演着

OEM制造商的角色，仅仅面向大型贸易合

作伙伴和节目提供商。”不过，这种情况

即将发生变化，赵思奎向我们介绍了公

司下一个阶段的目标：“在2010年，我们

将在印度、独联体国家、中东地区和非洲

通过自己的品牌进入他们的市场。”

为此，博尚已经展开了一系列动作，

并开设了区域销售办公室。赵思奎自豪

地告诉我们“在2008年我们在西班牙开

设了办公室，接着，2009年在迪拜我们
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也开设了办公室，并且在2010年底，我们

在莫斯科和圣保罗也将拥有博尚的办公

室。”

这就是我们真正可以称之为全球战略

的思想，这让我们惊讶地回想起博尚也

经常出现在众多的专业产品交易会和展

览会中。“2010年我们将出席在圣保罗

举办的SET、在阿姆斯特丹举办的IBC以

及在柏林举办的IFA，”他继续介绍到了

今年议程。“并且在2011年，我们将参加

莫斯科的CSTB、迪拜的CABSAT、香港的

展会、广交会以及科隆的ANGA。”

那么博尚将会在不久的将来退出哪款

这位是Artie李，SMT生产线经理。这些生产线也是

RoHS认证的。

次品在另外的无尘房间中被测试出来。这是博尚的

员工在使用X光来检查瑕疵。

创新产品呢？“在第三季度，将会有一款

DVB-S2/T的混合接收机，除了可以充当

MPEG-4、DVB-T和DVB-C接收机之外，还

内置了CONAX系统以及机卡对应功能，”

赵思奎继续介绍到“付费电视提供商

可能也会喜欢听到这样的一个事实，

那就是我们已经取得了NDS的完全许可

证了。”除了DVB接收机之外，博尚还为

南美洲生产ISDB-T接收机，并且还生产

一些你认为接收机制造商不会生产的

东西，比如Worldspace卫星收音机。“

不幸地是，这完全是一款面向特定市场

的产品，”赵思奎解释说，“并且需求量

极低。”一个不同的但非常令人惊讶的是

DAB和FM小型接收机的销售情况。“在英

国，我们很难满足他们的需求，”他解释

到，“而在其他国家却无人问津。”数字

DAB广播覆盖了英国全境，但其他国家刚

刚开始这方面的尝试。当发生这种情况

的时候，博尚将可以根据消费者的需求

完美地定位其硬件。然而，另外的一个

博尚小工具引起了我们的注意：DVB-T微

型SCART接收机。“一款模块化的便携

SCART连接器，”赵思奎告诉我们“我们

整卡车地将折款产品买到像葡萄牙、西

班牙和意大利这样的欧洲南部国家。”

最后，博尚留给我们了一个惊人的启

示：这是一个在众多领域拔得头筹的公

司，他们并不隐藏其全球竞争的野心。

博尚机顶盒已经准备好了征服世界。

接收机电源的生产

1.在被这台机器切割之前，这看上去像是四块连载

一起的电源电路板。

2.大一些的元件由人工焊接到电源板上。

3.从组装到测试：员工们检查成品电源板的性能。
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接收机的组装

1.接收机前面板的组装。

2.线路板被装进接收机的外壳。

3.在组装外成后，接收机将在这条线上进行测试。

每一台接收机都要经过15项不同的测试，由电源功能

测试开始。除了确保符合规格的音频和视频，每一台

接收机还要经过人工的震动测试。每个测试站都有

一名专门的员工负责。

4.所有的接收机都要通过测试并在运到一楼的仓

库前堆放在这里。

5.架子上的是各种将要被放进插件机的元器件。

6.博尚为很多贸易品牌和节目提供商扮演着OEM生

产商的角色。您看到的这位是Yimin Hong，生产副

总，在这个房间里有很多为不同品牌生产的样品。


