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GT-SAT 公司

LNB 经销商 GT-SAT 公司 

很少有一家公司像 GT-SAT 公司那样组织得非常巧妙。每个部分的工

作对于下一个环节来说都容易接受, 就像一个七巧板。当它运转起

来时,必须要做出许多辛苦努力来实现平滑过渡。 我们直接访问了卢森堡

这个位于欧洲中心的小公国去了解他们如何白手起家又如何成就了这番事

业。

从 2007 年 8 月起，这里就是 GT-SAT 公司的总部。

公司成立于 2004 年。办公室位于大楼的右半部,仓库位于

左半部。除了合伙人古尔和汤姆，还有一个成本管理和一个

物流管理专家。 

天线设备是必需的，因为在发货之前，必须在所有能接收

得到的卫星上对 LNB做深入的测试。GT-SAT 公司还在比利

时、荷兰和德国租赁了另外三间仓库，它们被分为两个储存

区，分别存储面向约 2，000 平方公里范围内欧洲国家的已

付款货物和非欧洲国家的未付款货物。“这些仓库每天 24 

小时工作,”汤姆解释说，“这使我们能在任何时间调配产

品。”

大的卫星器材商那里工作,在那里他遇

到了来自以色列的古尔•麦东尼，古尔从 

2000 年起就在这行工作。汤姆和古尔

相处得非常融洽,主要因为他们对待工

作都非常认真,这主要归结为对客户非

常认真。

基于相同的理念，他们决定将他们的

理想付诸实践。2004 年，在来自台湾 

Litec 公司曹先生的支持下，成立 GT-

SAT 公司的事就基本定下来了,曹先生那

时刚在深圳建立一个 LNB 生产厂。 

“合作建立在信任的基础上,所有的

支持和共同的收益来自于共同努力工

卢森堡只有50万人口。“每天有超过 

10 万人从法国, 荷兰和德国来到这里

工作 ,”古尔•麦东尼介绍了他所在国家

的一个经济现象。他和汤姆•舒尔茨同样

都是 GT –SAT 公司的合伙人, 依照汤

姆的说法“即使我们没有和杰克（我们的

另一个合伙人）合作 , 我们也是合伙

人 “。

杰克是台湾的 LNB 制造厂商 Litec 

的老板，他在中国的深圳开厂。

顺便说一下,许多事情都出自偶然。

汤姆•舒尔茨起家时在德国北部的奥登

堡， 1996 年时他在一家较大的卫星

附件生产厂担任出口主管。2001 年，他

决定辞掉这份工作，转到卢森堡一个较
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作,”这不但是他们自己的信条, 而且是

他们对于用户的态度。

“这是一个现实的梦:我们做自己的老

板,作自己的决断-最重要的是-实现我们

与客户合作的梦想,”汤姆说。 

虽然杰克是一个慷慨的合伙人,但是

做销售就意味着要有财务风险。“我们

开始在我的公寓中表演‘双人秀’”，汤

姆在房间里机械地走动。“而我则是从

沙发床上起来走到有个人计算机的起居

室。唯一的危险就是散布各处的网线。”

仓库事实上就是车库，而且如果车库

变拥挤了，他们就只能把他们的生意扩

展到公众车道上-除非天正在下雨, 他

在招聘销售、会计、物流管理和工程方

面的人员。”

看来需要许多新的骨干员工。古尔做了

进一步介绍:“现在，我们快速增长的业

务需要再招员工，以保持这个增长。”

那么他们的业务发展得有多快呢?古尔

取出他的笔记本电脑，给我们看了这个

事实。“2005 年，是我们业务开展的第

一年，我们的销售额达到 210 万欧元。

2006 年，增加到了 580 万，而 2007 年

则达到了 730 万。“2008 年的目标定为 

1，000 万, 这大致就是古尔和汤姆的业

绩，他们一心要成为市场的领军力量。

GT SAT 公司的大多数客户是节目供应

这就是 GT 公司:右边是古

尔•麦东尼，左边是汤姆•舒尔茨。

汤姆的母语是德语，而古尔则讲希

伯来语, 在 GT-SAT 通用语言是

英语。汤姆起得很早,而古尔则是

一只夜猫子,这样，当客户需要他

们的时候至少有一人在。古尔负责

财务和技术, 而汤姆则负责销售

和物流管理。

GT SAT 公司的设备室: 在这里进行随机检查和

新品开发测试。台湾厂商的技术人员在用真正的卫

星信号测试新的 LNB 性能。 

古尔用 HP 频谱分析仪显示出钻石 LNB 的讯

号曲线 (在照片中可以看见)，再与合格的 LNB 进

行比较。

们就是这样过来的。今

天, GT-SAT 公司租赁了

一间宽敞的厂房，带有平

面布置的办公室和许多仓

库。“现在我们甚至还有

房间供给更多的员工 ,”汤

姆解释说。“现在我们正
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GT SAT 公司的每个 LNB 有自己序列编号,所

以每个产品都能被追回。甚至在仓库里就可以追

回每个 LNB，因为所有 LNB 的序号也被附在包

装箱子上。

New at GT-SAT

仓库一览。GT-SAT 

公司非凡的成功还

在于随时按大订单

配送货物的能力,这

是获得批发商客户

的先决条件。多达 

30 万个 LNB 储存

在 GT－SAT 公司在

比利时和卢森堡的仓

库,这也是笔巨额的

资金。 

货物出口经由比利

时的安特卫普港,一

个 40 英尺的集装

箱约装有60，000 个

LNB 。“我们的生意

由一家叫做 Coface 

的公司保险,”古尔

说。“这样我们的信

用得以保全。”

欢迎。汤姆和古尔极为重视他们的客户，

也将其视为合伙人。“我们追求的是一个

长期的商务关系而并非短期的成功,”汤

姆解释说，古尔回忆起在他们业务开始

时的一件事。“我们第一批交货的 LNB 

中有一个开关不能正常工作。”实际生活

经常会发生这类事,但我们 GT-SAT 公

司的反应是: “我们免费将所有受到影

响客户的 LNB 全部召回，并用航空货运

发送替换品。” 每个收到过有问题 LNB 

的安装者马上得到了一个最新的 LNB 

。“由于我们反应得很快，我们的客户不

仅没有生我们的气，而且还使我们有机

会跟我们的客户表示我们对待客户如同

合伙人般的认真态度 ,”古尔对他职业

生涯的那段插曲还记忆犹新。 

当然，只有当两个合伙人完全平等时

才会有这样的想法。“我们不会从客户身

上谋求获取多余的利益,”汤姆持这种观

点,他列出 GT-SAT 公司成功的要点:“品

质、服务、信誉和沟通。”

如果你想要想看到这两个人,就去参观

科隆 ANGA 展会上 GT－SAT 公司的展

台,他们是每年都出席的。“我们想要扩

大我们的合作,”汤姆告诉我们并邀请进

口商、 批发商和分销商与 GT–SAT 公

司联络。

这款频率范围为 12.2 到 

12.7 GHz 的圆极化 LNB 是为

美国市场设计的，在这期《国际

卫星电视》杂志里将做介绍。

这是 2008 

年第三季结束

时第一个新款

圆极化四输出 

LNBF 测试样

本。GT-SAT 公

司同时也正在开

发一款预定的单缆 LNB。大多数 GT SAT 

GT-SAT 公司不久将会推出这款 3 

°间隔的一体化 LNB。还会推出 4.3 ° 

间隔的一款。

公司 LNB 的显著特

点是 40 毫米长的颈

部，这可以使 LNB 的

安装完全对准焦点。

商, 这也就说明了为什么大部分是批发

业务。事实上, GT- SAT 公司间接地向斯

堪的那维亚半岛和波罗的海国家、俄国和

东欧的节目供应商提供 LNB。

汤姆详细地介绍了 LNB 的类型:“2004 

年，我们开始做时只有四种基本类型: 

单、双、四输出和四合一。”后来他们又增

加了圆极化类型和迷你系列, 2007 年增

加了高品质的钻石系列 LNB，它们不仅具

有较强的接收性能力，而且尤其防晒防

雨。 “钻石系列在热带国家取得了极大

的成功,”汤姆骄傲地介绍说。这些高技

术含量的 LNB 最近也逐渐在欧洲受到

GT-SAT 公司令人印象深刻的是作为合伙人的汤姆和古尔的

真正一致。他们俩都拥有同一个目标，更有对如何到达目标的

相同理解。 

这种牢固的关系，将会给 GT-SAT 公司以及现有和将来的合

伙人带来长久的成功。


