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雄心壮志
在汉堡

汉堡人头脑的冷静和思维方式的保

守是众所周知的，这种看法实际

上掩盖了他们潜藏于内心的勃勃雄心，

这点可以在马克斯在公司得到验证。做

为一个卫视器材批发，他们是非常广为

人知的，但是发生在他们大门里面的事

则更为人们熟知!

1990 年，托马斯•古利希成立了马克斯

通讯公司。此前，他的兄弟已经成功开始

了计算机的批发生意，而这给了托马斯

卫视器材批发商马克斯通讯公司 

马克斯通讯公司新楼的大门口。办公

室在左面，仓库在右面。

马克斯通讯公司的两位老板：管理总监德克•威腾伯格（左面）和创始人、技术总监托马斯•古

利希（右面）。

主管会计主任珍斯•考特卡姆泼（前面），主管会计经理居恩•德瑞雅。

法兰克•泽姆尼克的微笑是有理由的。他预言“2008年高清电

视将兴起，奥运会和欧洲足球锦标赛也会垂青于此。马克斯通

讯公司的<国际相棋>品牌下很自然将会有一款高清电视接收

机，也许今秋就会面市。”

打往马克斯通讯公司的电话都会由索妮亚•舍丁的友好声音接

起。
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移动库房在自动调整以获得更大的空间。库房经理候赛因•库克和一

面卫星天线。

很大的激励，于是他开始了他自己的卫视

器材批发生意。他开着一辆小货车到了

意大利，在那里购买了卫星天线。  

开始时只有几名员工，但公司的发展非

常快。到了2004 年，公司需要进一步拓

展和做大。托马斯•古利希找到了一位战

略合作者德克•威腾伯格,他从前从事过

银行和咨询业务。在 2006 年 4 月，

他购入了马克斯通讯公司的50%。从那时

起，托马斯•古利希负责全面的采购、物

流管理和仓储业务，而德克•威腾伯格则

负责自己熟悉的财务、销售和发展战略。

马克斯通讯公司的服务面向卫视器材

经销商。珍斯考特卡姆泼经理提出了

这样的口号: “一张面孔对客户”。这

意味着经销商不再需要任何其他的供

货方，而马克斯通讯公司能够向他们提

供日常需要的每件标准产品 , 诸如碟

形天线、高频头和接收机，甚至小到天

线立柱、托架接收机同轴电缆线。解释

说:“今天许多经销商倾向于自己不再存

货，因为这会占用资金，而且现有的存货

还有可很变为过时。” 零库存原理也已

经适用于卫视器材零售商，这意味着这

些经销商完全依赖于像马克斯通讯公司

这样批发商的及时供货 ,而自己的存货

数量则非常少。

为了保证供货, 2006 年11月，马克斯

通讯公司搬到了一栋新楼里。除了 1000 

平方米办公室之外, 还有许多可以进

一步延展的房间，仓库足有 3000平方

米。它位于艾林根的工业区,汉堡市的西

北方,紧邻A23号高速公路。销售经理麦

克•日若克维茨解释说：“现在，马克斯

通讯公司有36名员工, 这包括10名销售

人员 ,还有4名技术服务和产品经理，以

及主任会计。”

技术服务总是很忙,用电话回答客户问题或是维修有问题的接收机和复合开关.左起是:

赛姆•塔斯克润、瑞恩纳•弗莱明和曼弗瑞德•施密特。

现在隐藏的雄心终于显露出来。那

么，主任会计负责什么呢? 珍斯•考特卡

姆泼告诉我们更多：“目前，马克斯通讯

公司70%的商品销往国内，而30%则销往

欧洲各地。  但是我们想要改变这种

局面。”他的工作是在欧洲其他国家建立

和批发商的关系。“马克斯通讯公司有和

其他经销合作的独特方法。严格的质量

要求、及时的销售服务和价格保证极为

重要。”马克斯通讯公司在这里发现了一

个机会来把他们的经验应用到其他的国

家，并出口他们的质量承诺。“ 没有横

跨欧洲卫视器材批发商 ,只有些本国家

的批发商”，珍斯•考特卡姆泼解释说。

现在在这个市场上马克斯通讯公司填补

空白。

还有任何其他的空白吗? 我们对法

兰克•泽姆尼克这位有着许多年卫视器

材业经验的产品经理提出了这样一个疑

问,“马克斯通讯公司树立起他们自己的

品牌: <国际象棋>作为经销商的品牌

而<白金>作为一个预算和价格策略的名

字” ,法兰克•泽姆尼克这样注解” ，

而且还有更多。我们也向高端用户提供

Topfield品牌的PVR，加上由于我们是阿

尔普斯LNB的正式合作伙伴，以及在接收

机方面的优势。”这全部将会去哪里”。

做为一家欧洲范围内的经销商，我们将

会提供面向某一区域或国家的产品,例如

用Conax品牌为北欧市场提供一款接收

机，或向希腊市场提供CI 接收机。马克

斯通讯公司已经和制造业者安排好, 当

然大部分是中国的厂商,将出口到特定目

的地国家的产品进行有针对性的特殊处

理。

产品的终极目的地遍布欧洲各处，

德克•威腾伯格强调, 他告诉我们：“为

库房一览：卫视器材的货堆

了要完成我们的拓展目标, 我们在去年

11月搬家后就开始调整我们的整个IT组

织结构。我们的计划是在今年3月开始

整合商务软件。我们的新店铺系统将在

2007年的第三季中实现在线联机: 它将

直接受理和处理客户的订单，第四季启动

语言模块, 首先是英语和法语，然后是

其它语种。”

当你读到这篇文章的时候,马克斯通讯

公司将早已经启用另外的一栋大楼来向

欧洲发运其产品: 这项和 Coface 的合

作将向客户提供各种不同的融资购买选

择。  这意味着只要客户具有足够年头

的信用历史，他们就可以用相同的时间来

为其购买的产品买单。

这些不同的计划令人惊讶而又雄心勃

勃，该公司已经在德国的卫视器材批发商

中位列前三名，可能很快就会是第一个真

正的横跨欧洲人卫视器材批发商。祝你

们好运!


